N PARTNER

thr Partner fiir Marketing und Verkauf

Ihr Seminar:
Ganz einfach verkaufen im Detailhandel und
Aussendienst

Beschreibung:

In kaum einem anderen Beruf liegen Erfolg und Misserfolg so dicht beieinander wie im Verkauf.
70% der Kunden wechseln ihren Shop wegen desinteressierter oder unfreundlicher Bedienung.
Auf diese 70% haben Sie Einfluss! Der erfolgreiche Abschluss ist ein logischer Ablauf eines
Verkaufsgesprachs. Machen Sie ihre Gelegenheitskunden zu treuen Stammkunden.

Zielgruppe

Damen und Herren die sich fiir zielorientiertes Verkaufen interessieren. Sie wollen heute lernen
und Morgen in der Praxis ausprobieren? Deshalb haben wir uns fiir dieses Seminar ,Reduce to
Max" auf die Fahne geschrieben.

Lernziele

Sie lernen die wichtigsten Regeln der Verhandlungs- und Argumentationstechnik kennen. Sie
tberprifen lhren persénlichen Verkaufsstil und erproben Massnahmen, um lhre Starken bewusster
einzusetzen und noch erfolgreicher zu verhandeln. Sie verstehen die Zusammenhénge und
Ablaufe in einem Verkaufsgesprach. Sie gewinnen mehr Sicherheit und Kompetenz.

Inhalt

Vorbereitung, Eigenmotivation, Begriissung, Gesprachseinstieg, Bedarfsanalyse, Einwand,
Preisverhandlung, Kaufbereitschaft herbeifiihren, Zusatzverkauf, Der Abschluss, Verabschiedung,
Nachbearbeitung, Kérpersprache, Kundentypen, Ihre Fragen und Bedirfnisse, usw.

Praktische Ubungen usw. und natiirlich ihre Themen.

Inkl. Lehrmittel und Seminarbestatigung.
Jetzt Anmelden per Mail oder Telefon und profitieren...

Bachtelstrasse 10, 8123 Ziirich-Ebmatingen, Tel. 076 309 40 26, Mail: mgpartner@gmx.ch, Migros Bank: IBAN Nr.: CH21 0840 1016 1651 1240 7

www.mgpartner.ch



