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Ihr Seminar: Verkaufsforderung

Beschreibung:

Offline/Online Verkaufsférderung bzw. Sales Promotion ist in Unternehmen aller Branchen und
GroBen eine selbstverstandliche Praxis geworden. Die Vielzahl der mdglichen Settings und
Ausgestaltungsformen sowie hohe kreative Anforderungen machen dieses Thema jedoch duBerst
vielschichtig und komplex. Wie die erfolgreiche Entwicklung verkaufsférdernder MaBnahmen
gelingt, erldutert Ihnen dieses Seminar anhand zahireicher Beispiele und umfangreichen
Erfahrungen.

Zielgruppe
Damen und Herren die sich fir Verkaufsférderung interessieren. Sie wollen heute lernen und

Morgen in der Praxis ausprobieren? Deshalb haben wir uns fiir dieses Seminar ,Reduce to Max" auf
die Fahne geschrieben.

Lernziele

Sie lernen die wichtigsten Regeln fiir die Realisierung einer VF-Aktion kennen. Sie analysieren lhre
bisherigen VF-Massnahmen. Sie lernen die einzelnen Konzeptschritte von der Planung bis zur
Umsetzung. Sie verstehen die Zusammenhéange und Ablaufe einer erfolgreichen VF-Aktion. Sie
gewinnen mehr Sicherheit.

Inhalt

Definition, VF-Grundlagen, Analyse VF-Aktionen, Zielgruppen, Ziele, Budget, Konzepterstellung,
Massnahmen, Ideenfindung, VF-Kommunikation, Checklisten usw. Und auf Wunsch - ihre ganz
personlichen Anliegen.

Inkl. Lehrmittel und Seminarbestatigung.

Jetzt Anmelden per Mail oder Telefon und profitieren...

Bachtelstrasse 10, 8123 Zurich-Ebmatingen, Tel. 076 309 40 26, Mail: mgpartner@gmx.ch, Migros Bank: IBAN Nr.: CH21 0840 1016 1651 1240 7

www.mgpartner.ch



