I PARTNER

thr Partner fiir Marketing und Verkauf

Ihr Seminar:
Networking — Netzwerken Offline und Online

Beschreibung:

Studien zufolge beruht beruflicher Erfolg nur zu zehn Prozent auf Wissen. Ganze 60 Prozent
macht der Faktor »Beziehungen« aus. Wer nicht netzwerkt, verzichtet also freiwillig auf enorme
Chancen! Netzwerken ist gar nicht so schwer. Es gilt die verschiedenen Netzwerktypen zu
erkennen und wie man ein gutes fiir sich optimales Netzwerk aufbaut und selbst darin aktiv wird.

Zielgruppe

Damen und Herren die sich fiir aktives Networking interessieren. Sie wollen heute lernen und
Morgen in der Praxis verstehen? Deshalb haben wir uns fiir dieses Seminar ,Reduce to Max" auf
die Fahne geschrieben.

Lernziele

Sie lernen welche Faktoren ein erfolgreiches Networking positiv beeinflussen. Wie Sie selbst aktiv
werden kénnen. Wie Sie |hr eigenes Netzwerk erfolgreich auf- und ausbauen. Welche
Méglichkeiten es heute Offline/Online dazu gibt. Sie Uberpriifen Ihr persénliches Netzwerk und
deren weitere Planung.

Inhalt

Bedeutung des Netzwerken, Was will ich mit Netzwerken erreichen?, Business-Netze verstehen:
Welches Netzwerk ist das richtige fiir mich?, Wie verhalte ich mich in einem Netzwerk?, Netzwerk
griinden, organisieren und stabilisieren, Praktische Ubungen, Ihre Fragen und natiirlich ihre
Themen.

Inkl. Lehrmittel und Seminarbestatigung.
Jetzt Anmelden per Mail oder Telefon und profitieren...
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